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FME3528 Affarsmodeller och af-
farsutveckling 15,0 hp

Business Modeling and Development

Faststallande
Kursplan for FME3528 giller fran och med HT13

Betygsskala
G

Utbildningsniva

Forskarniva

Sarskild behorighet

Doktorand tillhorande en EIT ICT Labs Doctoral School in ICT Innovation eller doktorand
vid KTH inom eller starkt relaterad till IKT omréadet. Krav ar ocksa att kursen Identifiering
av Affarsmaojligheter tagits. Om studenten inte ar doktorand tillhérande enEIT ICT Labs
Doctoral School in ICT Innovation, kan den obligatoriska kursen Identifiering av Affarsmoj-
ligheter ersiattas med andra likande kurser.

Undervisningssprak

Undervisningssprak anges i kurstillfallesinformationen i kurs- och programkatalogen.

Larandemal
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« Forméaga att ta vara pa affarspotentialen i egen forskning till den grad att den kan ligga till
grund for mojlig verksamhet.

« Formaga att ta fram en affarsplan for ett nytt foretag inom sitt kompetensomrade.

« Formaga att utvirdera affarsmojligheter inom hogteknologi, beaktande legala och regu-
latoriska fragestillningar.

« Forstaelse for bade marknadsdrivna och teknologidrivna affarsidéer.
« Formaga att utvardera marknadspotential for ett nytt foretag, vara eller tjanst.

« Ha en helhetssyn och djupgaende forstaelse for samspelet mellan olika organisatoriska
enheter och ansvar inom ett foretag.

» Bemistra skapande, skydd och exploatering av IP och andra immateriella tillgdngar i ett
foretag.

» Bemaistra hantering av IP och immateriella tillgAngar och forsté deras koppling till
strategisk affarsutveckling och planering.

« Ha en god formaga att presentera och marknadsfora ett nytt bolag eller ett nytt affarskon-
cept.

» Formaga att skapa och hantera varuméarken.

« Ha starkare fardigheter i att organisera arbete i grupp.

« Forméga att kunna forhandla for ett nytt bolag relativt potentiella investorer.
» Formaga att sakra finansiering i tidiga skeden av affarsutveckling.

« Formaga att hantera affars- och innovationsutvecklingsprojekt som en del av strategisk
affarsutveckling.

Kursinnehall
Affarsplaneringsprojekt

« Affarsplanering

« Intressent analys

« Affarsmodeller

Modul 1 — Affirsmodeller

« IndustrianalysIntressent analysAffarsmodeller
Modul 2 — Affirsutveckling

« Affarsutveckling

» Varumarkeshantering
« Strategi

« Plan B

Modul 3 — Ekonomi

« Grundlaggande redovisning
« Kapitalbehov
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« Finansiering
« Risk
» Legala fragor

Modul 4 — Forsaljning

« Saljtraning

Kursupplagg

Kursen Affairsmodeller och affarsutveckling 16per 6ver en period av 15 veckor. Under dessa
15 veckor kommer studenterna att vara pa plats pa KTH vid 5 tillfallen, totalt 14 dagar.
Resterande tid under 15 veckors perioden arbetar studenterna i virtuella team med ett
affarsplaneprojekt och det kravs inte att de méte personligen. Vi de 5 tillfallena pa plats

pa KTH kommer teamen att under 1 till 2 dagar per tillfille jobba med affarsplanepro-
jektet, bli handledda samt presentera status. Resterande tid pa KTH (exklusive den femte
och sista modulen) kommer att d4gnas at 4 2-dagars moduler omfattande: affirsmodeller;
affarsutveckling; ekonomi och forsiljning. Kursen ges pa engelska.

Kursen omfattar aven inlamningsuppgifter fore och efter de 5 modulerna pa KTH. Kursen
kraver aktivt deltagande bade under forelasningar sa vil som vid gruppovningar. Uppgifter
ges med syfte att stimulera "action-learning” och direkt tillampning och darmed en entre-
prenoriell anda och erfarenhetsbaserad inlarning. Huvudprojektuppgiften ar affarsplanear-
betet som gors 1opande i grupp under de 15 veckorna.

Genom kursens alla delar anvands doktorandernas egna tekniska expertis som ut-
gangspunkt. Den specifika tekniken ses som en del av ett storre sammanhang, inte bara ur ett
affarsperspektiv, men ocksa i relation till andra gruppmedlemmars kunskap i grupparbeten
och samarbetsovningar. Stor vikt ar lagd vid att kontinuerligt 6va och forbattra presenta-
tionsforméaga (muntlig och i skrift) samt inforsiljning.

Kurslitteratur

Annonseras fore kursstart

Will be announced prior to start.

Examination

Examinator beslutar, baserat pa rekommendation fran KTH:s handlaggare av stod till stu-
denter med funktionsnedsattning, om eventuell anpassad examination for studenter med
dokumenterad, varaktig funktionsnedsattning.

Examinator far medge annan examinationsform vid omexamination av enstaka studenter.

Nar kurs inte langre ges har student mojlighet att examineras under ytterligare tva lasar.
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Ovriga krav for slutbetyg
For slutbetyg kravs som lagst betyg E for alla fyra examinationselement, inklusive niarvaro

« SEM1 - Presentations at seminars (individual), grade scale: A, B, C, D, E, (FX) and F

« SEM2 - Presentations at seminars (group), grade scale: A, B, C, D, E, (FX) and F
« INL1 - Individual assignments, grade scale: A, B, C, D, E, (FX) and F

« INL2 — Team assignments, grade scale: A, B, C, D, E, (FX) and F

Etiskt forhallningssatt

« Vid grupparbete har alla i gruppen ansvar for gruppens arbete.

« Vid examination ska varje student arligt redovisa hjalp som erhallits och kallor som
anvants.

« Vid muntlig examination ska varje student kunna redogora for hela uppgiften och hela
l6sningen.
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